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Si vous lisez ces lignes, c'est que vous êtes
probablement un auteur passionné, déterminé à
voir vos livres se démarquer sur la plus grande
plateforme de vente en ligne. 

Je comprends parfaitement ce sentiment. En tant
qu'auteur moi-même, j'ai expérimenté les défis du
lancement d'un livre et l'importance cruciale de la
visibilité.

Lorsque j'ai commencé sur Amazon KDP, je pensais
naïvement que le simple fait d'écrire un bon livre
suffirait à attirer les lecteurs. 

Je m'étais trompé. 

J'ai découvert à mes dépens que le marché est
saturé et que des milliers de nouveaux titres sont
publiés chaque jour. 

C'est là que j'ai réalisé une vérité fondamentale : ce
n'est pas seulement la qualité de votre livre qui
importe, mais aussi la manière dont vous le
présentez et l'optimisez pour les recherches des
lecteurs.

Les mots-clés sont votre passeport vers une
meilleure visibilité. Ils déterminent si votre livre sera
trouvé par des lecteurs potentiels ou s'il restera
invisible dans l'immensité de la bibliothèque
Amazon. 
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Grâce à une recherche et une sélection stratégique
des mots-clés, vous pouvez littéralement
transformer la performance de vos ouvrages. Je suis
passé par ce processus, j'ai fait des erreurs, mais
surtout, j'ai appris ce qui fonctionne.

Dans ce livre, je vais partager avec vous mes
meilleures stratégies de recherche de mots-clés
pour Amazon KDP, afin de vous aider à optimiser
vos fiches produits et maximiser vos ventes. 

Nous plongerons dans les différentes techniques, les
outils professionnels que j'utilise, et je vous
dévoilerai des astuces que j'ai perfectionnées au fil
des années pour booster la visibilité de mes livres. 

Vous découvrirez également comment analyser vos
performances et ajuster vos mots-clés pour rester
compétitif.

Que vous soyez un auteur débutant cherchant à
lancer votre premier livre ou un écrivain
expérimenté désireux de maximiser vos résultats, ce
guide est conçu pour vous fournir des conseils
pratiques et immédiatement applicables. 

Je vous garantis qu'à la fin de cette lecture, vous
aurez une compréhension claire des mots-clés et de
leur impact, ainsi que tous les outils nécessaires
pour dominer le marché Amazon KDP.

Quentin
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Pour que votre livre soit trouvé par les acheteurs,
vous devez savoir ce qu'ils tapent dans la barre de
recherche Amazon.

Mais heureusement, le géant américain a créé la
fonction de saisie automatique. Autrement dit,
lorsque vous tapez quelque chose dans la barre
d'Amazon, celui-ci vous propose des suggestions de
phrases en rapport avec ce que vous cherchez.

Voici comment savoir ce que les gens cherchent sur
Amazon :

1. Assurez-vous d'utiliser le mode navigation privée
afin que vos informations précédentes n'affectent
pas ce qu'Amazon vous montre.

2. Sélectionnez "Livres" comme catégorie Amazon.

01
Trouvez les mots-clés
pour Amazon KDP les
plus recherchés
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3. Commencez à saisir un mot en rapport avec votre
livre, et regardez ce qu'Amazon pré-remplit
immédiatement dans la barre de recherche.



4. Puis, ajoutez chaque lettre de l'alphabet à la fin de
votre mot/phrase et voyez ce qui apparaît.

Continuez ainsi jusqu'à la dernière lettre de votre
clavier, vous pourrez être surpris des résultats qui en
ressortent !
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Comment le faire avec KDSPY

L'inconvénient avec cette méthode, c'est que vous
avez les mots clés pour Amazon KDP, mais vous ne
savez pas s'ils sont souvent recherchés. 

Pour cela, vous aurez besoin d'une petite extension
Chrome nommée KDSPY, qui fait des miracles.

https://www.kdspy.com/?affiliate=quentinhag


Fiez-vous seulement au feu "Popularity". 

S'il est vert, alors le mot-clé trouvé avec la technique
au-dessus est populaire, c'est donc une bonne
nouvelle. 

S'il est jaune ou rouge, c'est moins bon signe.
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Oui, les acheteurs peuvent taper tel ou telle
expression sur Amazon. Mais ça ne signifie pas pour
autant qu'ils passeront à l'achat.

Certains termes peuvent générer BEAUCOUP de
recherches, mais n'enclenchent pas de ventes. C'est
pourquoi cette étape est importante.

Pour savoir si un mot-clé pour Amazon KDP
rapporte de l'argent, commencez par effectuer une
recherche sur ce mot-clé sur Amazon. Cliquez sur
les trois premiers livres qui apparaissent.

Ensuite, accédez à leur classement des meilleures
ventes Amazon (ABSR).
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Trouvez des mots-clés
pour Amazon KDP pour
lesquels les acheteurs
paieront réellement
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Copiez-le et collez-le dans cette calculatrice Kindle.
Elle convertira l'ABSR d'un livre ou d'un Kindle en
ventes estimées ce jour-là.

Répétez l'opération pour chaque mot clé, afin de
voir si en plus d'être recherchés, ils génèrent des
ventes.

Oui, c'est long. Très long. Voilà pourquoi...
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Comment le faire avec KDSPY

Si vous souhaitez effectuer cette opération
correctement, vous devez analyser non seulement
les trois premiers résultats de votre recherche, mais
également tous les livres les mieux classés pour
chacun de vos mots-clés. 

Si vous effectuez cette opération manuellement, ça
peut prendre jusqu'à une heure par mot-clé pour
bien le faire.

Pour vous faire gagner du temps, KDSPY vous
montrera les revenus mensuels moyens de tous ces
livres les plus vendus. 

De quoi économiser des heures de boulot, en plus
d'avoir des informations exactes.

https://kindlepreneur.com/amazon-kdp-sales-rank-calculator/
https://www.kdspy.com/?affiliate=quentinhag


Bien. Maintenant que vous savez si tel ou tel mot clé
est populaire sur Amazon, et s'il génère des ventes, il
est temps d'analyser la concurrence. 

Ainsi, vous pourrez savoir s'il vous sera difficile de
vous faire une place ou non.
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Statistiquement, vous devez apparaitre dans les 5
premiers livres sur les mots clés pour Amazon KDP
que vous visez.

Au-delà, les acheteurs ne cliqueront même plus sur
votre fiche produit.

Analysez les 10 premiers livres qui apparaissent sur
votre mot clé, en prenant en compte les éléments
suivants :

Couvertures de livres : Une couverture de livre
au design attrayant est très importante. Si la
couverture du livre est mauvaise, mais que le
livre fait des ventes, alors c'est SUPER ! Vérifiez
que vous pouvez créer une couverture de
meilleure qualité que celle qui existe.

1.

Titres et sous-titres : Le mot clé est-il dans le
titre ou le sous-titre ? Est-il pertinent ? Si c'est le
cas, sachez que l'auteur cible fortement ce
terme.

2.

Avis de livres : Combien d'avis ont-ils ? Sont-ils
récents ou très anciens ? Sont-ils vérifiés ou non
vérifiés ? Quelle note ont-ils ? Avoir de meilleures
critiques, et plus nombreuses que celles de vos
concurrents, est une obligation.

3.

03
Analysez la concurrence
des mots-clés pour
Amazon KDP
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4. Description du livre : Les descriptions de livres
sont plus importantes que ce que les gens pensent.
C'est ce qui incite les acheteurs à cliquer pour
acheter. La description de leur livre est-elle bien
écrite et bien mise en page ?
5. Âge : Les livres les plus récents sont
généralement encore très appréciés par Amazon et
font généralement l'objet de grosses campagnes
marketing. Leur nombre et leur popularité sont
donc un peu gonflés. Cependant, si le livre contre
lequel vous êtes en compétition a des années et
qu'il écrase toujours le marché, alors méfiez-vous !

Après avoir examiné le niveau de concurrence, vous
devriez avoir des mots clés pour Amazon KDP qui
non seulement sont recherchés et rapportent de
l'argent, mais qui ne seront pas trop compétitifs. 

Félicitations !
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Comment le faire avec KDSPY

Une fois de plus, KDSPY simplifie cette étape de
recherche grâce à son feu tricolore "Concurrence".
S'il est vert, alors foncez !

OUTIL

J'utilise cet outil depuis mes débuts sur
Amazon KDP, et je dois dire que cette petite
extension Chrome fait des merveilles. 

Pour télécharger KDSPY, cliquez ici

https://www.kdspy.com/?affiliate=quentinhag


Bon, c'est bien gentil d'avoir trouvé vos mots clés
pour Amazon KDP, mais concrètement, qu'en faire ?

Voici 3 façons de convaincre Amazon que votre livre
doit apparaître pour ces mots-clés :

J'ai des mots-clés pour
Amazon KDP, et
maintenant ?

1

Vos 7 mots-clés Kindle : Dans votre tableau de
bord Kindle Direct Publishing (KDP), Amazon
vous demandera de lui donner 7 mots-clés que
vous pourrez remplir avec plus de cinquante
caractères chacun. N'hésitez pas à mettre vos
mots-clés bien choisis ici.
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2

Le titre ou le sous-titre de votre livre : Le fait
d'avoir le mot-clé Amazon dans votre titre ou
sous-titre est une bonne indication que votre
livre traite de ce sujet. 
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3

La description de votre livre : Il en va de même
pour la description de votre livre.
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II - UTILISER LES
50 CARACTÈRES

OU PAS ?



Au cas où vous ne voyez pas ce que sont les 7 mots-
clés Amazon KDP, voici une explication rapide, avant
de passer aux choses concrètes.

7 mots-clés Amazon
KDP : c'est quoi
exactement ?
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Vous pouvez saisir 50 caractères par cases (il y en a
7). Mais cette situation amène les auteurs à se poser
la question suivante :

"Dois-je remplir 50 caractères par case, ou insérer
seulement une phrase spécifique ?"

Autrement dit : devez-vous voir large ou être plus
précis avec vos mots-clés Amazon KDP ?

Heureusement, j’ai mené une petite expérience
pour répondre à cette question.

Voici donc comment remplir vos 7 cases KDP.



Ces 1 à 3 expressions clés doivent être :

Très pertinentes pour votre livre : Considérez-
les comme les phrases descriptives parfaites que
votre lecteur cible taperait sur Amazon pour
rechercher votre livre.

1.

Faites en sorte que les acheteurs les
recherchent : Étant donné que nous allons
brûler quelques-unes de nos sept boîtes pour
ces expressions, elles DOIVENT réellement être
recherchées par des personnes. C'est là où
l'utilisation de KDSPY est très importante.

2.

Pas trop compétitif : En utilisant une case pour
un mot-clé important, vous devez vous assurer
tout de même qu'il ne soit pas trop compétitif.
Vous pouvez également voir cette donnée avec
KDSPY.

3.

Si vous trouvez 1 à 3 phrases qui reflètent ces trois
caractéristiques, je vous recommande absolument
d'utiliser une case spécifique pour chacune d'elles.

Trouvez 1 à 3 phrases
clés très ciblées

19
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https://bookhag.com/kdspy/


Je vous recommande de garder au moins 1 à 2 cases
des 7 mots-clés Amazon KDP pour "renforcer"
l'appartenance de votre livre aux catégories auquel il
appartient.

Par exemple, si votre livre sur le dressage de chien
est dans la catégorie "Chiens" ou "Animaux de A à Z",
alors insérez ces expressions dans vos cases de
mots-clés.

Utilisez 1 à 2 cases pour
cibler vos catégories

20
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Pour les cases qu'il vous reste, remplissez-les le plus
possible jusqu'aux 50 caractères, avec des mots-clés
spécifiques à votre niche. 

Pour la fiction, créez une liste de mots qui
décrivent :

Votre personnage ou son rôle
Le cadre et l'époque de l'histoire
Votre genre ou la saveur de votre genre
(romance torride, amour sain, érotisme, etc.)
Synonymes de ce qui précède

Pour la non-fiction, créez une liste de mots qui
décrivent :

Les points sensibles de votre lecteur cible
Le succès que votre lecteur espère obtenir de
votre livre
Le type de lecteur ou sa démographie
Synonymes de ce qui précède

Pour le reste, complétez
avec des termes et des
expressions spécifiques
à votre niche
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Le fait de remplir les 50 caractères indexe-t-il
votre livre pour plus de mots-clés ?

D'après les résultats de l'expérience, la réponse est
clairement oui. Plus vous insérez de mots-clés dans
les 7 cases Amazon KDP, plus votre livre sera indexé.

Amazon réorganise-t-il les mots ou utilise-t-il
simplement la phrase exacte que vous saisissez ?

Bonne nouvelle : Amazon KDP utilise absolument
toutes les variantes des mots que vous saisissez
dans une case. 

À noter également qu'Amazon prend en compte le
pluriel des mots. Pas besoin donc de mettre la
version au singulier, plus celle au pluriel. 

Si j'utilise le même mot-clé plusieurs fois, ça
m'aide ou ça me nuit ?

Amazon indique clairement dans ses conditions que
vous devez éviter de réutiliser un même mot-clé qui
apparait ailleurs dans les métadonnées de votre livre
(titre, description, etc.).

4 questions auxquelles
l'expérience a répondu
sur les 7 mots-clés
Amazon KDP
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Est-il préférable de mettre mon mot-clé dans le
titre et le sous-titre ou dans les 7 mots-clés
Amazon KDP ?

Pour faire court, oui, il est préférable d'insérer votre
mot-clé dans votre titre ou sous-titre. Clairement, ça
a plus d'impact. 

L'expérience a relaté une augmentation de 37 % des
classements lorsqu'une personne avait son mot-clé
principal dans son titre ou sous-titre.

Concrètement, plus vous insérez des mots-clés dans
vos 7 cases, plus votre livre sera indexé sur Amazon.
Mais d'un autre côté, vous affaiblirez votre
classement sur ces expressions, car leur pouvoir sera
dilué. 

Voilà pourquoi je vous recommande d'utiliser la
combinaison de deux tactiques différentes : 

Garder 3 cases pour insérer des phrases clés
spécifiques

1.

Remplir les autres cases le plus possible avec des
mots-clés (jusqu'au 50 caractères maximum)

2.
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III - MODIFIER
SES MOTS-CLÉS 



Si vous n'avez pas réalisé de ventes, vous devriez les
modifier et voir si ça peut vous aider à revenir sous
les projecteurs. 

Cependant, si vous avez un livre qui marche bien et
qui génère des ventes organiques, vous devriez
quand même penser à les changer. Parmi les 7
cases, il se peut qu'une ou deux d'entre elles vous
aident réellement le plus tandis que d'autres sont
sous-performantes. 

Par conséquent, en utilisant la stratégie que je
détaille ci-dessous, vous pouvez améliorer votre
optimisation et augmenter vos ventes.

Quand devriez-vous
modifier vos mots-clés
KDP ?
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Comme dit plus haut, il se peut qu'une case de
mots-clés soit performante par rapport aux autres.
Ou l'inverse. 

Par conséquent, ma règle générale pour modifier
vos mots-clés KDP est de ne pas les changer tous en
même temps, mais plutôt d'en changer seulement
quelques-uns à la fois.

Voici ce que vous devez faire :

1. Modifiez vos mots-clés dans deux cases à la fois.

2. Enregistrez les deux mots-clés originaux qui se
trouvaient dans la boîte sur une feuille séparée au
cas où vous en auriez besoin plus tard.

3. Attendez 5 à 7 jours après avoir modifié vos mots
clés pour voir si vous constatez une augmentation
des ventes ou non.

4. Si vos ventes diminuent, remettez les deux cases
d'origine et indiquez qu'elles ont eu un effet
important. Passez ensuite à deux autres cases.

Ma stratégie à utiliser
pour modifier vos mots-
clés 

26



5. Si vos ventes augmentent, marquez-les comme
mots-clés utiles et passez à deux autres cases.

6. Vérifiez que vous êtes dans les mêmes catégories,
car vos mots-clés peuvent affecter les catégories
qu'Amazon vous attribue (même si vous en avez
sélectionné certaines dans KDP).
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J'ai effectué une recherche approfondie de mots-
clés avec des outils comme KDSPY.

📋 La Checklist SEO Ultime
pour Amazon KDP

📝  Préparation Avant la Publication :
Recherche et Planification

Recherche de Mots-Clés :

J'ai sélectionné des mots-clés pertinents et
populaires , avec une faible concurrence dans ma
niche.

J'ai validé que les mots-clés choisis sont bien
utilisés par les livres similaires et apparaissent
dans leurs descriptions ou titres.

Analyse de la Concurrence :

J'ai analysé les livres concurrents pour
comprendre leurs points forts et points faibles en
matière de SEO.

J'ai identifié les catégories et sous-catégories
dans lesquelles ces livres sont classés.

J'ai vérifié les avis et les descriptions des livres
concurrents pour repérer des mots-clés
supplémentaires ou des thèmes populaires.

https://www.kdspy.com/?affiliate=quentinhag
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J'ai choisi 3 catégories principales sur Amazon
KDP.

Sélection des Catégories :

Mon titre est clair, attractif et contient le mot-clé
principal .

Mon sous-titre complet le titre et inclut des
mots-clés secondaires sans paraître surchargé.

J'ai testé plusieurs variantes de titres et sous-
titres pour choisir la version la plus percutante.

📚  Optimisation de la Page Produit sur
Amazon KDP

Titre et sous-titre :

Description du livre :

J'ai rédigé une description captivante

J'ai inclus les mots-clés principaux de manière
naturelle dans la description pour optimiser le
référencement.
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J'ai rempli les 7 cas de mots-clés en utilisant une
combinaison de mots-clés courts (1-2 mots) et de
phrases longues (3-5 mots).

Choix des Mots-Clés KDP (7 cases) :

J'ai utilisé des variantes de mots-clés
(synonymes, orthographes différentes) pour
maximiser la couverture.

J'ai évité les mots-clés interdits par Amazon
(noms d'auteurs, titres de livres, mots offensants).

🎨 Optimisation Visuelle : Couverture

Ma couverture est professionnelle et attrayante,
reflétant le contenu du livre et attirant l'attention.

Le titre est lisible même en vignette miniature
sur Amazon.

J'ai testé plusieurs modèles de couverture pour
voir lequel reçoit le meilleur accueil.


